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Cokolwiek robisz,
rob to na 100%

Kostrzyn nad Odra jest miastem przygranicznym. Duza
liczba 0s6b pracujacych w Niemczech oraz obecno$é na
naszym terenie Kostrzyniskiej Strefy Ekonomicznej decy-
duje o tym, ze mieszkancy wybieraja szerszy zakres ubez-
pieczenia. Moja przygoda z ubezpieczeniami zaczgla si¢
podczas pracy na poczcie 1 trwata 12 lat, z czego ostatnich
5 na stanowisku finansowym. Ubezpieczenia staly si¢ moja
pasja, dlatego podjalem decyzj¢ o otwarciu wlasnej dzialal-
nosci. Ok. 60% w moim portfelu stanowia ubezpieczenia
komunikacyjne. Pozostale to ubezpieczenia majatkowe, fir-
mowe 1 zyciowe. Duzym zainteresowaniem klientéw ciesza
si¢ grupy otwarte ubezpieczen zyciowych. Klienci pracujacy
za granica cz¢sto kupuja ubezpieczenia podrézne. Wielu
z nich ubezpieczam kompleksowo od kilku lub kilkuna-
stu lat (samoché6d, dom, mieszkanie, zycie, firma). Mimo
cyklicznej reklamy w gazetach lokalnych oraz promocji
firmy poprzez wspieranie kostrzynskiego sportu, wigkszo$¢
nowych klientéw trafia do mnie z polecenia. Moje zyciowe
motto — cokolwick robisz, réb to na 100% — weze$niej lub
pdzniej przynosi efekty. Dlatego propozycje ubezpieczen
dla klientéw przygotowuje jak dla siebie.

Tomasz Moskal
Kostrzyn nad Odra

Korzystam z APK przygotowanego przez Diamond
Finance. Zawsze zwracam uwagg klienta na jako$¢ i zakres,
dostosowujac je do jego indywidualnych mozliwosci finan-
sowych. Analiza potrafi uzmystowié¢ klientom ich potrzeby
ubezpieczeniowe. Zwracam uwagg na to, gdy klient
np. ubezpiecza pojazd, a nie ubezpieczyl tego, co najwaz-
niejsze — zycia, majatku firmowego, domu, czy OC zawo-
dowej w przypadku dziatalno$ci gospodarcze;.

Do wspdlpracy z Diamond Finance sklonita mnie niekor-
poracyjna atmosfera oraz uczciwo$é. Obecnie Diamond
Finance rozwija model zdalnej sprzedazy, co stwarza dodat-
kowe mozliwo$ci rozwoju. Nowa poréwnywarka i roz-
wigzania technologiczne w duzym stopniu przyspieszaja
1 ufatwiaja nasza pracg. Znajomos¢é przedstawicieli zarzadu,
wigkszosci agentdw oraz pracownikéw biura daje poczu-
cie spokoju i bezpieczenistwa. Doceniam tez wspolprace
z dyrektorem regionalnym Diamond Finance, fachowo$¢
menedzeréw zakladéw ubezpieczen i ich ch¢é pomocy
w trudnych sytuacjach. Co, po likwidacji szkdd, jest jed-
nym z najwazniejszych czynnikéw decydujacych o sprze-
dazy produktéw konkretnego ubezpieczyciela. 4






