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WSPARCIE DLA AGENTOW

DIAMOND FINANCE
UBEZPIECZENIA

Nieustanna praca
nad narzedziami
Wspierajacymi
agentow

Esencja modelu biznesowego Diamond Finance jest hasto
»Iwoja marka, nasze zasoby”. To nie tylko marketingowy
slogan, ale fundamentalna zasada, wedlug ktérej postgpu-
jemy. W zwiazku z tym, naszym priorytetem niezmiennie
pozostaje zapewnianie partnerom nowoczesnych i pomoc-
nych w optymalizacji dziatan rozwiazan.

Na biezaco reagujemy na rosnace wymagania dyna-
micznego rynku oraz potrzeby wspdipracujacych z nami
agentdw. Nasza oferta, zaréwno narz¢dzi wspierajacych
codzienna pracg z klientami, jak i dostgpnego portfela ubez-
pieczycieli, ciagle si¢ poszerza. Staramy sig, by ten ostatni
byl konkurencyjny — zapewniamy agentom nie tylko dostgp
do propozycji najpopularniejszych ubezpieczycieli, ale
dbamy réwniez o szeroki wyboér marek niszowych, ktérych
oferty nierzadko s3 cickawe dla konsumentéw. Ponadto,
w naszej ofercie mozna znalez¢ coraz wigceej produktdw
dedykowanych — powstatych w rezultacie wspdlpracy
Diamond Finance z zakladami ubezpieczen.

Bardzo lubianym rozwiazaniem wsréd naszych part-
neréw jest KalenDiaFin — kalendarz szkolefi 1 egzaminéw.
Pozwala agentom w wygodny sposéb nawigowac¢ wszystkie
szkolenia: wewngtrzne oraz organizowane przez zaklady
ubezpieczen.

W ostatnich latach mocno skupili$my si¢ na rozbudowie
naszego kalkulatora ubezpiecze komunikacyjnych — DFS24.

Daria Karas
pefnomocnik zarzadu ds. rozwoju sieci
Diamond Finance

Dzigki niemu nasi partnerzy maja mozliwo$¢ poréwnania
ofert — na ten moment — 19 zaktadéw ubezpieczen, co
znaczaco ulatwia 1 przyspiesza proces sprzedazy. Warto
podkreslié, ze z pomoca naszej platformy mozna nie tylko
szybko przedstawiaé oferty, ale takze bezposrednio wystawié
polis¢. Poréwnywarka stale ewoluuje — zostala rozszerzona
mig¢dzy innymi o funkcje CRM. To pozwala agentom
skuteczniej zarzadza¢ relacjami z klientami.

Kontynuujac nasze inwestycje w rozwdj rozwiazan dla
agentéw, oddali$my do ich dyspozycji wewngtrzny system
do ewidencji 1 dokumentacji, w tym analizy potrzeb klienta
— ePartner. Narze¢dzie umozliwia skuteczna archiwi-
zacj¢ dokumentéw zwiazanych z APK. Nie tylko ulatwia
agentom codzienng pracg, ale sprawia, ze maja pewnos¢ co
do zgodnosci z obowiazujacymi przepisami.

W 2024 r. szykujemy dla naszych partneréw zupelna
nowos¢. To narz¢dzie wprowadzi nas na nowy poziom
sprzedazy. Umozliwi pozyskiwanie klientdw, utatwi
budowanie wlasnej sieci sprzedazowej, bedzie cyfrowym
udogodnieniem i pozwoli oszczgdzié wiele czasu.
Dziatamy zgodnie z obecnymi trendami, ch¢tnie korzy-
stamy z benefitdw post¢pujacej transformacji cyfrowe;j.
Wierzymy, ze dzigki temu nasi partnerzy beda mogli dziataé
jeszcze skuteczniej, a to przetozy si¢ na satysfakeje klientow
1 rozwdj naszego biznesu. O






