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DIAMOND FINANCE
UBEZPIECZENIA

Trzeba mieC
szczescie do ludzi

Do branzy ubezpieczeniowej trafitam przez przypadek. Po
dziewigciu latach pracy na poczcie potrzebowatam zmiany.
Ogloszono wtedy nabér na stanowisko bankowo ubezpie-
czeniowe — za namows mojej dwczesnej pani kierownik,
postanowitam sprébowaé. Do dzi§ jej za to dzigkujg.
W 2007 r. uzyskalam uprawnienia. Przez trzy kolejne lata
pracowatam w innej placéwce pocztowej, sukcesywnie
zwigkszajac liczbg klientéw. Dwa lata p6Zniej wygratam
konkurs organizowany przez MTU. Pamigtam, ze ubez-
pieczenia sprzedawatam catymi dniami — az do wieczora,
po godzinach. Nagroda za pierwsze dwa miejsca byla
wycieczka do Egiptu, ja zajgtam trzecie. Szczg¢Scie mnie
jednak nie opuszczato — jeden ze zwycigzcOdw zrezy-
gnowal, co umozliwito mi wyjazd. Do wycieczki zostato
mato czasu, a ja nie posiadatam nawet paszportu. Tym
razem inna pani kierownik popchngta mnie w dobrym
kierunku — przekonata mnie, ze dam rad¢ uzyskaé¢ doku-
ment w ciagu dwbéch tygodni i faktycznie si¢ udato.
W Egipcie poznatam Leszka Gutkowskiego, przyszlego
prezesa Diamond Finance, z ktérym p6Zniej nawiazatam
wspblpracg.

W 2010 r. zdecydowatam si¢ odej$¢ z poczty, otworzyé
wilasna dzialalno$¢ 1 podjaé¢ wspotpracg z Diamond Finance.
Poczatki okazaly si¢ tatwiejsze, niz myS$lalam. Miatam juz
baz¢ swoich klientéw, a w zdobywaniu nowych pomagal
mi maz — roznoszac ulotki i polecajac moje biuro swoim
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znajomym. Przez trzy lata pracowatam w swoim miesz-
kaniu. W 2013 r. za namowa mg¢za wynaj¢tam lokal,
w ktérym dziatam do dzis. W 2016 r. dofaczyta do mnie
corka, a w 2022 kuzynka. Twworzymy zgrany zespdt, bardzo
dobrze nam si¢ razem pracuje. Pozytywna atmosferg
moze poczu¢ kazdy, kto nas odwiedza. Lubimy rozma-
wiaé z klientami. Zgodnie uwazamy, ze to wlasnie dobrze
poprowadzona rozmowa jest kluczem do doboru najbar-
dziej dopasowanego produktu dla danej osoby. Kazdy
klient jest inny, ma réznorodne wymagania i do kazdego
trzeba podchodzi¢ indywidualnie. Wybér odpowiednich
polis zdecydowanie ulatwiaja nam réwniez narzg¢dzia
udostgpniane przez Diamond Finance. Na przyktad dzigki
poréwnywarce DFS24 mozemy szybko przedstawi¢ oferty
komunikacyjne i oferty ubezpieczeni na zycie dla klientdw
indywidualnych.

Kazdy krok, kazda decyzja, ludzie spotkani po drodze,
doprowadzily mnie dokladnie tu, gdzie dzi§ jestem
1 kazdego dnia niezmiennie cieszg si¢ moja praca. 4
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